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ASSISTENZA TECNICA 24 ORE SU 24 - TEL. 335 6632220

SAVONA FILIALE - MAICO SAVONA - CORSO
ITALIA , 31 1°PIANO - tel. 019 814345

Tutti i giorni (tranne il sabato) - ore 9,00-12,00 pom. 15,00-18,30

SAVONA - Farmacia SAETTONE
Via Paleocapa 147r - TEL. 019 829803

Tutti i Venerdì ore 16.00 – 18.00
SAVONA - Farmacia di LAVAGNOLA

Via Crispi 55r - TEL. 019 812491 - su appuntamento
BORGHETTO S.S. - Farmacia Franchi

Via Colombo 15 - tel. 0182 970038
GIOVEDI’ 4 e 18 GIUGNO

ore 10.00 – 12.00
ALBENGA - Ortopedia IGEA

Viale Martiri Libertà 20 - tel. 0182 50541
MERCOLEDI’ 3 GIUGNO ore 10.00 – 12.00
CAIRO MONTENOTTE - Ottica DELPIANO

Via Colla 25 - tel. 019 502053
GIOVEDI’ 28 MAGGIO ore 16.00 – 18.00
ALBISSOLA MARINA - Ottica MORINI 3

C.so Bigliati 100 - tel. 019 480805
MERCOLEDI’ 27 MAGGIO ore 16.00 – 18.00

VADO - Ottica ROCCHETTI
Via Gramsci 9 - tel. 019 880776

MERCOLEDI’ 27 MAGGIO ore 10.00 – 12.00
CASTELBIANCO - Farmacia Pennavaire

VIAPennavaire 140 - tel. 0182 779007 su appuntamento
ALASSIO - Parafarmacia San Francesco

Via Gramsci 40 angolo Vico Morteo - tel. 0182 662761
VENERDI’ 5 GIUGNO ore 10.00 – 12.00

PIETRA LIGURE - Farmacia San Giovanni
Corso Italia 86 - tel. 019 6186067 - su appuntamento

CENGIO - Centro Ottico DELPIANO
Via Padre Garello 72/74 - tel. 019 555002 - su appuntamento

LOANO - Farmacia San Giovanni
Via Garibaldi 153 - tel. 019 677171

GIOVEDI’ 4 GIUGNO ore 16.00 – 18.00

La Maico è abilitata alla fornitura gratuita di
apparecchi acustici agli aventi diritto.

Fornitore abilitato

ALBISSOLE, INSPIAGGIAPREZZIBLOCCATIESCONTI

«Penalizzatidalmeteo!Orabasta»
Il presidente dell’Asso bagnimarini chiedemaggiore attenzione nelle previsioni in tv

ALBISOLA. Timido ottimismo,
previsioni meteo permettendo. La sta-
gione balneare si è aperta nelle Albis-
sole, Superiore e Marina sotto un
segno positivo, anche se gli operatori
restano prudenti. Paradossalmente, il
nemico non è tanto il brutto tempo,
quanto piuttosto le previsioni poco az-
zeccate. A sottolinearlo è stato, ieri
mattina, Oreste De Rossi, presidente
dell’Associazione bagni marini delle
Albisole, che raccoglie una ventina di
stabilimenti, e titolare dei Bagni
Ulisse.

Un passato sul litorale ostiense, De
Rossi è ormai da parecchi anni ad Albi-
sola. Ed è un attento osservatore delle
abitudini dei clienti: «Soprattutto in
tempi di crisi, in cui le famiglie hanno
pochi soldi in tasca, ci pensano due
volte prima di mettersi in viaggio,
anche se solo per un fine settimana.

Il nostro lavoro si basa soprattutto
sul bel tempo, ma se anche quando c’è
un sole così, le previsioni in tv annun-
ciano erroneamente la pioggia, i turisti
non vengono. È ancora presto per az-
zardare stime, la stagione è appena agli
inizi, ma speriamo che vada bene e che
nei telegiornali le previsioni del tempo
non siano errate».

Un caso isolato? Neanche per sogno,
il timore è che la Liguria sia penalizzata
a favore della riviera romagnola. Effet-
tivamente il tempo, in Liguria, cambia
più repentinamente rispetto all’Adria-
tico, ma De Rossi chiede comunque
maggiore attenzione: «Muoversi al
giorno d’oggi vuol dire spendere soldi -
spiega -, il turista milanese o torinese,
quindi il nostro cliente principale, fa
molta attenzione e si informa. Se vede
intelevisionecheinLiguriasaràbrutto
tempo, decide di rimandare la gita. Op-
pure cambia destinazione. Il problema
è che le previsioni per la Liguria sono
sovente errate». A confermarlo sono le
telefonate di molti clienti che, non
convinti, verificano la situazione. Così
alcuni restano increduli sentendosi
dire che ad Albisola ci sono sole splen-
dente e mare calmo, quando magari in
televisione hanno visto le indicazioni
di temporali e mare agitato.

In ogni caso, i gestori degli stabili-

menti balneari hanno lanciato l’offen-
siva per catturare nuove quote di mer-
cato. «Abbiamo cercato di mantenere
una linea simile a livello provinciale e
nazionale - spiega De Rossi -. In questo
periodo ad Albisola cerchiamo di prati-
care prezzi promozionali, le tariffe per
l’estate 2009 da noi saranno le stesse
del 2008. Ma queste a loro volta erano
già rimaste invariate rispetto a quelle
del 2007». Inoltre molti stabilimenti
hanno deciso di applicare uno sconto
del 10%. L’iniziativa più interessante è
però l’applicazione sempre più estesa
della tariffa pomeridiana al 50%. «Ab-
biamo aderito alla proposta di “Mister
prezzi” - spiega De Rossi - per applicare
la tariffa pomeridiana. La clientela mo-
stra di apprezzarla, perché chi va alla
spiaggia solo al pomeriggio può rispar-
miare. Purtroppo qui non abbiamo le
strutture e l’organizzazione per poter
introdurre anche la tariffa mattutina.
Ricordo che anni fa, quando ero nel
Lazio,c’eralasirenaall’unaesatta».In-
dicava il “cambio turno”, poi il perso-
nale rassettava la spiaggia e arrivavano
i clienti del pomeriggio. «Qui sarebbe
complicato - conclude De Rossi -, non
possiamo metterci a controllare i
clienti che restano in spiaggia come i
passeggeri di un bus».
GIOVANNIVACCARO

La stagione balneare si annuncia positiva, anche se i turisti simuovonoormai a secondadelle condiizionimeteo

L’OFFENSIVA
SUI PREZZI

Facciamoprezzi
promozionali e
soprattutto
applichiamo
tariffe
pomeridiane
ORAZIODEROSSI
presidente dei bagnimarini

‘

VIACIMAROSA

Vandali in azione
rigate alcune auto
TREAUTO e un camper che si
trovavano in sosta in via Cima-
rosa, sono state danneggiate
l’altra notte dai soliti ignoti. Che
oltre a rigare con un chiodo le
fiancate delle vetture, hanno
andato in frantumi lo spec-
chietto retrovisore del camper.
Ad accorgersi dell’accaduto, un
vero e proprio raid vandalico,
sono stati ieri mattina i proprie-
tari dei veicoli danneggiati.

VARAZZE

Picchia carabiniere
arrestato e condannato
DOPOAVER alzato un po’
troppo il gomito, ha cominciato
a litigare con altri clienti del bar
di Varazze nel quale si trovava,
rifiutandosi anche di pagare le
birre consumate. A quel punto il
titolare del locale, il bar “Ri-
viera” di Varazze, ha chiesto
l’intervento dei carabinieri. Ma
alla vista dei militari Fatnir Ho-
xhallari, immigrato albanese di
42 anni, ha cominciato a darfe in
escandescenze ed ha colpito
con una gomitata un carabi-
niere che ha riportato lesioni
guaribili in sette giorni. Proces-
sato per direttissima, ieri mat-
tina il cittadino albanese è stato
condannato a dieci mesi di re-
clusione.

SANPAOLO

Corsoper ostetriche
conSusanneHoud
DUEGIORNI di aggiornamento
con un’insegnante di primis-
simo livello. Le ostetriche della
struttura complessa di ostetri-
cia e ginecologia domani emar-
tedì seguiranno le lezioni di Su-
sanne Houd, ricercatrice danese
con esperienze in tutto il mondo
ed autrice di otto libri, sul
“parto attivo in acqua” al fine di
capire lemotivazioni ed i van-
taggi del dare alla luce un figlio
in acqua e sottolineare l’impor-
tanza della gestione dell’am-
biente e dell’attrezzatura della
sala parto.

VARAZZE

OffensivaAscomcontro gli articoli contraffatti
Il presidenteRatto:«Bene i
controlli,maè importante
dare sistematicitàalla lotta
contro laconcorrenza
sleale»

VARAZZE.Arrivano i turisti, se-
guono a ruota i venditori abusivi e di
prodotti contraffatti.

L’avvio dell’estate coincide pun-
tualmente con l’assalto dei “vu cum-
prà” e, in tempi di crisi, si acuiscono i
problemi sollevati dai commercianti
regolari.

«Nulla di personale, dal punto di
vista umano ci sono anche situazioni
che necessitano di aiuto, ma è im-
portante dare un segnale forte per

contrastare un fenomeno che ri-
schia di avere dimensioni allarmanti
- spiega Marilena Ratto, presidente
dell’Ascom di Varazze e vicepresi-
dente provinciale della Confcom-
mercio-. Le forze dell’ordine fanno
quello che possono, quindi
un’azione sistematica in tutte le lo-
calità è la benvenuta».

«Abbiamo apprezzato - prosegue
la responsabile della Confcommer-
cio - l’iniziativa dei controlli soprat-
tutto al momento dell’arrivo di quei
due o tre treni che si sa portano i ven-
ditori abusivi. Perché è giusto con-
trollare che noi lavoriamo secondo
le regole, ma è importante anche
dare certezza sulla lotta alla concor-
renza sleale».

«Il problema - prosegue Ratto - è
che, in tempi di crisi, circola poco de-
naro. Se un cliente ha 50 euro in
tasca è più facile che li spenda per un
oggetto che appare di valore molto
maggiore, anche se falso. E non li
spende da un commerciante che la-
vora secondo le regole e paga le tasse.
Vale il principio secondo cui chi ha le
possibilità economiche e vuole il
marchio di prestigio non va dal vu
cumprà, ma in un momento di crisi
come questo l’articolo griffato a
poco prezzo, anche se falso, attira
molto. Inoltre in alcune località c’è
anche un danno dal punto di vista
dell’immagine, con file di venditori
“padroni” del lungomare».
G.V.


